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 SEMINARBESCHREIBUNG
Noch nie war es für Unternehmen so leicht wie im Zeitalter des Online-Shopping, auch auf ausländischen 
Märkten Fuß zu fassen - und das nicht nur im E-Commerce. Immer mehr Unternehmen lassen dem Erfolg 
auf dem nationalen Markt den internationalen Markteintritt folgen. Tragen auch Sie sich mit dem Gedanken, 
Ihre Produkte und Dienstleistungen international anzubieten? Falls ja, dann ist unser Seminar „International 
Marketing“ der ideale Startpunkt für Erarbeitung und Umsetzung Ihrer international und interkulturell 
aufgestellten Marketingstrategie. Lernen Sie, die Eigenheiten ausländischer Märkte in Ihrem Marketing-Mix 
zu spiegeln und Ihr Unternehmen durch umsichtige Managemententscheidungen weltweit am Markt zu 
etablieren.

Die perfekte Marketingstrategie für den internationalen Markt
Ob national oder international: Der zentrale Erfolgsfaktor im Marketing ist die zielgruppengerechte 
Kommunikation - dicht gefolgt von einem umfassenden Überblick über all jene Faktoren, die Ihre Preispolitik 
und Distribution vor Ort beeinflussen. In unserem Seminar „International Marketing“ lernen Sie daher, auf 
welche Strukturen und Besonderheiten es zu achten gilt, um einen weit über Landesgrenzen hinaus 
erfolgreichen Marketingplan zu entwickeln. Unter Anleitung unserer Experten führen Sie internationale 
Marktanalysen durch und erschließen die Potentiale Ihres Unternehmens, die Ihre Produkte und 
Dienstleistungen im internationalen Wettbewerb konkurrenzfähig machen.

 SEMINARINHALTE
Grundlagen des Marketings
> Basiswissen Marketing: Entstehung und Konzept 
> Bedeutung des Marketings im Unternehmen 
> Zielgruppen erschließen: Die Bedürfnispyramide nach Maslow 
> Markt und Umweltfaktoren 
> Marktgrößen und Marktvolumen 
> Konsumentenverhalten, Verbraucherpsychologie und Markentreue

 
Grundlagen des International Marketing
> Die Rolle des Managements 
> Konzept des International Marketing 
> Internationalität und Interkulturalität 
> STEP-Analyse: Soziologische, technologische, wirtschaftliche und politische Bedingungen 
> Selbstanalyse: Unternehmenskultur, Fachwissen und Mittel 
> Konkurrenz- und Wettbewerbsanalyse

 
Managemententscheidungen im International Marketing
> Ziele im neuen Markt 
> Auslandsmarktselektion 
> Internationale Marktimplantation 
> Market Behaviour 
> Marktobjekte analysieren 
> Preise analysieren und bestimmen 
> Erfassen von Lieferbedingungen 
> Werbemittel und PR 
> Verkaufswege analysieren können 
> Verschiedene Methoden der Marktforschung



 UNSERE SEMINARMETHODEN

Öffentliches 
Seminar

Individual
Seminar

Inhouse
Seminar

Dauer 2 Tage 1 Tag Nach Absprache

Teilnehmerkreis Offene Gruppe Einzelcoaching Firmenschulung

Garantierte Durchführung*

Bundesweit verfügbar

Monatlich buchbar

Personalisiertes Zertifikat

Mittags- und Pausenverpflegung 
vor Ort

Professionelle Seminarunterlagen

Bei Ihnen vor Ort (optional ohne 
Aufpreis)

Berücksichtigung Ihres 
Wunschtermins

Persönliches Vorgespräch zum 
Dozenten

Schwerpunkt liegt auf Ihrer 
Branche

Individuelle Seminarinhalte

Höchste Diskretion und 
Datenschutz

Persönliche Nachbetreuung

Einplanung Ihrer Vorgaben zur 
Seminardauer

* Wir garantieren eine Durchführung unserer öffentlichen Seminare bereits ab einer Mindestteilnehmerzahl 
von 2 Personen. Nähere Informationen zu den kommenden Garantieterminen erhalten Sie nach Auswahl 
des Ortes.



 SEMINARGEBÜHR

> Öffentliche Seminare / 1.190,00 € netto zzgl. MwSt.

Große Auswahl praxisnaher Themen im gesamten Bundesgebiet

Ideal geeignet für mehrere Mitarbeiter eines Unternehmens, sowie für Privatkunden, die sich selektiv 
weiterbilden möchten. Ihnen stehen monatlich über 160 Seminare an 12 Lernumgebungen im gesamten 
Bundesgebiet zur Auswahl.

> Individuelle Seminare / 1.190,00 € netto zzgl. MwSt.

Maximaler Lernerfolg & höchste Flexibilität im Einzelcoaching

Unsere effektivste Lernmethode, da der Fokus während eines Seminartages ausschließlich auf einer 
Person liegt. Es werden nur Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Sie können 
zudem selbst festlegen, wann und wo das Seminar realisiert werden soll. Unabhängig von Ihrer 
Auswahl, bleibt die Seminargebühr unverändert.

> Inhouse-Seminare / Preis auf Anfrage

Maximaler Lernerfolg & höchste Flexibilität für Ihr Unternehmen

Optimal für Unternehmen, die Ihren Mitarbeitern gezielte Trainings anbieten möchten. Es werden nur 
Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Jedes Angebot wird individuell auf die 
Anforderungen Ihres Unternehmens hin kalkuliert.

Falls Sie Fragen haben oder weitere Informationen Wünschen zögern Sie nicht uns zu kontaktieren.

Telefon: +49 (0)89 89559805

Telefax: +49 (0)89 87577306

eMail: kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de

www.seminar-institut.de

mailto:kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de
http://www.seminar-institut.de

