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 SEMINARBESCHREIBUNG
Warum entscheidet sich ein Kunde für ein bestimmtes Produkt? Jede Kaufentscheidung basiert auf einer 
Vielzahl von Gründen - und längst nicht alle davon sind rational. Emotion durchdringt das menschliche 
Denken und übt großen Einfluss auf Konsumverhalten und Markentreue aus. Diese Tatsache macht sich 
das Neuromarketing zunutze, das Erkenntnisse aus der modernen Neurowissenschaft mit 
wirtschaftswissenschaftlichen Konzepten verbindet. Das Ergebnis? Innovative Methoden der 
Kundenanalyse, die zielsicher aufzeigen, welche Marketingstrategien bei Kunden welche Reaktionen 
auslösen. In unserem Seminar „Neuromarketing“ zeigen wir Ihnen, wie Sie diese Erkenntnisse in Ihren 
Marketing-Mix integrieren.

Mit den Erkenntnissen der Neurowissenschaft zur exakten Zielgruppenanalyse
In unserem Seminar „Neuromarketing“ lernen Sie, die Emotionen und Einstellungen Ihrer Kunden gezielt als 
Marketinginstrumente zu nutzen. Sie setzen sich mit den neurowissenschaftlichen und psychologischen 
Grundlagen auseinander und eignen sich wichtige Marktbeobachtungs- und Fragemethoden an, um die 
Bedürfnisse der Konsumenten zu ermitteln. Durch neurowissenschaftlich fundierte Zielgruppenanalyse 
erschließen Sie die Informationsgrundlage für die Ausrichtung Ihrer Marketing-Strategie. Darüber hinaus 
trainieren Sie in dieser Weiterbildung zum Neuromarketing dessen Instrumente, um Medien - insbesondere 
das Internet - gezielter einzusetzen und Ihre Kunden durch Storytelling und interaktive Kampagnen zu 
aktivieren.

 SEMINARINHALTE
Grundlagen des Marketings
> Basiswissen Marketing: Entstehung und Konzept 
> Bedeutung des Marketings im Unternehmen 
> Zielgruppen erschließen: Die Bedürfnispyramide nach Maslow 
> Markt und Umweltfaktoren 
> Marktgrößen und Marktvolumen 
> Konsumentenverhalten und Markentreue

 
Grundlagen des Neuromarketings
> Grundlagen der Verhaltenspsychologie 
> Verkaufs- und Marketingpsychologie 
> Beobachtungs- und Befragungsmethoden der Marktpsychologie 
> Wirkung von Medien 
> Kaufverhalten des Individuums 
> zentrale Strukturen des menschlichen Gehirns 
> Limbisches System

 
Methoden des Neuromarketings
> Zielgruppenbestimmung 
> Spiegelneuronen als Basis der Kommunikation 
> Storytelling im Marketing 
> Neuromarketing im Online-Marketing 
> Einbeziehung der Kunden in Werbung



 UNSERE SEMINARMETHODEN

Öffentliches 
Seminar

Individual
Seminar

Inhouse
Seminar

Dauer 2 Tage 1 Tag Nach Absprache

Teilnehmerkreis Offene Gruppe Einzelcoaching Firmenschulung

Garantierte Durchführung*

Bundesweit verfügbar

Monatlich buchbar

Personalisiertes Zertifikat

Mittags- und Pausenverpflegung 
vor Ort

Professionelle Seminarunterlagen

Bei Ihnen vor Ort (optional ohne 
Aufpreis)

Berücksichtigung Ihres 
Wunschtermins

Persönliches Vorgespräch zum 
Dozenten

Schwerpunkt liegt auf Ihrer 
Branche

Individuelle Seminarinhalte

Höchste Diskretion und 
Datenschutz

Persönliche Nachbetreuung

Einplanung Ihrer Vorgaben zur 
Seminardauer

* Wir garantieren eine Durchführung unserer öffentlichen Seminare bereits ab einer Mindestteilnehmerzahl 
von 2 Personen. Nähere Informationen zu den kommenden Garantieterminen erhalten Sie nach Auswahl 
des Ortes.



 SEMINARGEBÜHR

> Öffentliche Seminare / 1.050,00 € netto zzgl. MwSt.

Große Auswahl praxisnaher Themen im gesamten Bundesgebiet

Ideal geeignet für mehrere Mitarbeiter eines Unternehmens, sowie für Privatkunden, die sich selektiv 
weiterbilden möchten. Ihnen stehen monatlich über 160 Seminare an 12 Lernumgebungen im gesamten 
Bundesgebiet zur Auswahl.

> Individuelle Seminare / 1.050,00 € netto zzgl. MwSt.

Maximaler Lernerfolg & höchste Flexibilität im Einzelcoaching

Unsere effektivste Lernmethode, da der Fokus während eines Seminartages ausschließlich auf einer 
Person liegt. Es werden nur Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Sie können 
zudem selbst festlegen, wann und wo das Seminar realisiert werden soll. Unabhängig von Ihrer 
Auswahl, bleibt die Seminargebühr unverändert.

> Inhouse-Seminare / Preis auf Anfrage

Maximaler Lernerfolg & höchste Flexibilität für Ihr Unternehmen

Optimal für Unternehmen, die Ihren Mitarbeitern gezielte Trainings anbieten möchten. Es werden nur 
Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Jedes Angebot wird individuell auf die 
Anforderungen Ihres Unternehmens hin kalkuliert.

Falls Sie Fragen haben oder weitere Informationen Wünschen zögern Sie nicht uns zu kontaktieren.

Telefon: +49 (0)89 89559805

Telefax: +49 (0)89 87577306

eMail: kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de

www.seminar-institut.de

mailto:kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de
http://www.seminar-institut.de

