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SI-EL-VT-016-8-1 Quoten und Zahlen im Vertrieb [eL]

| SEMINARBESCHREIBUNG

Ein guter Verkaufer liefert zuverlassige Abschlussquoten. Ein hervorragender Verkaufer hingegen weil3
genau, wie nicht nur seine Quoten stabil halten, sondern seine Verkaufschancen auch gezielt verbessern
kann. Der Schliissel zu nachhaltigem Erfolg im Vertrieb liegt dabei in der Macht der Zahlen - in quantitativen
Methoden, die préazise und belastbar sind. In unserem Seminar ,Quoten und Zahlen im Vertrieb® lernen Sie,
wie Sie Erfolg im Vertrieb strategisch planen und realisieren kbnnen. Gemeinsam mit unseren erfahrenen
Dozenten erstellen Sie Ihren personlichen Forecast und lernen, auch ohne professionelle IT-Kenntnisse
Excel-Sheets zu erstellen, die es ermdglichen, Ihre Performance zu Uberprifen und zu optimieren. Nach
dieser Weiterbildung kénnen Sie lhren Erfolg im Vertrieb durch Kennzahlensysteme sichtbar machen und
gezielte Malznahmen entwickeln, um Kundenpotentiale und Abschlussquoten zu erhéhen.

Bessere Verkaufschancen, grofRere Abschlussquoten: Das Gesetz der groRen Zahlen im
Vertrieb

In unserem Seminar ,Quoten und Zahlen im Vertrieb* lernen Sie, die Potentiale von Branchen, Personen
und Firmen durch Key Performance Indicator (KPI) sichtbar zu machen. Zudem wenden Sie das ,Gesetz der
grofRen Zahlen' im Vertrieb an, um die Erfolgsfaktoren lhrer persénlichen Abschlussquote zu identifizieren
und so gezielt die Weichen fur den erfolgreichen Abschluss im Verkaufsgespréach zu stellen. So kdnnen Sie
nicht nur Abschlusskiller aufspiren, sondern auch Monatsplane mit realistischen Zielen ftr lhre
Vertriebstatigkeit erarbeiten. Zu den Management Tools, die wir Thnen vorstellen, gehdren aul3erdem
Kundenbewertungssysteme, die es lhnen ermdglichen, individuell auf vielversprechende Kunden
zugeschnittene Verkaufsstrategien zu erstellen - und natirlich ein handliches Excel-Sheet fir die flexible
Tages- und Routenplanung.

| SEMINARINHALTE

Key Performance Indicator (KPI) im Vertrieb
> Branchenspezifische Zahlen

> Personenspezifische Zahlen

> Unternehmensrelevante Zahlen

Das Gesetz der gro3en Zahlen im Vertrieb
> Die ,FleiR-Formel”

> Abschlussquoten berechnen

> Intelligente Zahlenplanung fir jeden Monat
> Abschlusskiller identifizieren

Kundenbewertungssysteme

> Kunden nach Effizienz und Besuchseffizienz bewerten
> Besuchsstrategien definieren

> Kundentypen und Profile anlegen

Praxisiibungen: Individuelle Planung mit Excel
> Excel als Vertriebsinstrument einsetzen
> Tagesplanung und Routenplanung




| UNSERE SEMINARMETHODEN
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Offentliches Individual Inhouse
Seminar Seminar Seminar
Dauer 2 Tage 1 Tag Nach Absprache
Teilnehmerkreis Offene Gruppe Einzelcoaching Firmenschulung
Garantierte Durchfithrung* (/) (/) (/)

Bundesweit verfugbar

Monatlich buchbar

(I <)

Personalisiertes Zertifikat

Mittags- und Pausenverpflegung
vor Ort
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Professionelle Seminarunterlagen

Bei lhnen vor Ort (optional ohne
Aufpreis)

Berucksichtigung Ihres
Wunschtermins

Personliches Vorgesprach zum
Dozenten

Schwerpunkt liegt auf Ihrer
Branche

Individuelle Seminarinhalte

Hochste Diskretion und
Datenschutz
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Persdnliche Nachbetreuung

Einplanung lhrer Vorgaben zur
Seminardauer

S

* Wir garantieren eine Durchfiihrung unserer 6ffentlichen Seminare bereits ab einer Mindestteilnehmerzahl
von 2 Personen. Nahere Informationen zu den kommenden Garantieterminen erhalten Sie nach Auswabhl
des Ortes.



| SEMINARGEBUHR

> Offentliche Seminare / 1.050,00 € netto zzgl. MwSt.

Grol3e Auswahl praxisnaher Themen im gesamten Bundesgebiet
Ideal geeignet fir mehrere Mitarbeiter eines Unternehmens, sowie fir Privatkunden, die sich selektiv

weiterbilden mochten. Ihnen stehen monatlich iber 160 Seminare an 12 Lernumgebungen im gesamten
Bundesgebiet zur Auswahl.

> Individuelle Seminare / 1.050,00 € netto zzgl. MwSt.

Maximaler Lernerfolg & hdchste Flexibilitat im Einzelcoaching

Unsere effektivste Lernmethode, da der Fokus wahrend eines Seminartages ausschlie3lich auf einer
Person liegt. Es werden nur Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Sie kénnen
zudem selbst festlegen, wann und wo das Seminar realisiert werden soll. Unabhé&ngig von Ihrer
Auswabhl, bleibt die Seminargebihr unverandert.

> Inhouse-Seminare / Preis auf Anfrage

Maximaler Lernerfolg & héchste Flexibilitat fir Ihr Unternehmen

Optimal fur Unternehmen, die Ihren Mitarbeitern gezielte Trainings anbieten mdchten. Es werden nur
Themen behandelt, die im Vorfeld mit Thnen definiert wurden. Jedes Angebot wird individuell auf die
Anforderungen lhres Unternehmens hin kalkuliert.

Falls Sie Fragen haben oder weitere Informationen Wiinschen zégern Sie nicht uns zu kontaktieren.

Telefon: +49 (0)89 89559805

Telefax: +49 (0)89 87577306

eMail:  kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de
www.seminar-institut.de



mailto:kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de
http://www.seminar-institut.de

