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| SEMINARBESCHREIBUNG

Ein bisschen Werbung hier, eine Anzeige da - und dazu noch die unternehmenseigenen Social-Media-
Kanéle, ein Corporate Blog und der klassische Newsletter: Die meisten Onlinemarketing-Strategien nutzen
heutzutage einen individuell auf Produkte und Zielgruppen eines Unternehmens abgestimmten Multi-
Channel-Mix, der eine Vielzahl einzelner MaRnahmen umfasst. Das macht es allerdings nicht immer leicht,
zu bestimmen, welche Plattformen und Kampagnen die besten Ergebnisse erzielen: Welche Investitionen
rentieren sich, Gber welche Kanéale werden die meisten Kunden auf Ihr Unternehmen aufmerksam - und
welche Ressourcen lie3en sich an anderer Stelle zielfiUhrender einsetzen? In unserem Seminar
"Performance Marketing" zeigen wir Ihnen, wie Sie Kennzahlen im Onlinemarketing nutzen kénnen, um
Fragen wie diese zu beantworten.

Ab auf die Uberholspur: Strategien fiir starke Performance im Onlinemarketing

Damit Sie all Ihre Onlinemarketing-Aktivitaten strategisch steuern und bei Bedarf auch wirkungsvolle
Prozessoptimierung betreiben kdnnen, machen unsere Digital-Experten Sie in unserem Seminar
"Performance Marketing" mit den wichtigsten Kennzahlen fur den Erfolg im Onlinemarketing vertraut.
Anhand authentischer Fallbeispiele lernen Sie, Key Performance Indicators (KPI) wie Conversion Rate,
Click Through Rate oder Price Per Action zu bestimmen und die Performance verschiedener Marketing-
Plattformen und -Kampagnen miteinander zu vergleichen. So entwickeln Sie ein Gespdr fur die Starken und
Schwachen unterschiedlicher Werbemaflnahmen und lernen, diese als Ansatzpunkte fir die
Weiterentwicklung Ihrer Strategie im Onlinemarketing zu nutzen.

| SEMINARINHALTE

Seminarphase

> Performance Marketing als datengestitzte Marketingstrategie
> Ziele im Performance Marketing

> Web Analytics und Key Performance Indicators (KPI)

> Cookies, Tracking und die DSGVO

Analysephase
> Bestimmen der Kennzahlen fir Ihr Onlinemarketing

> Conversion Rate (CVR) und Click Through Rate (CTR)
> Return on Advertising Spend (ROAS)
> Cost per Click (CPC) und Cost per Action (CPA)

Strategiephase
> Entwicklung eines Aktionsplans fiir messbaren Marketing-Erfolg

> Welche Tools brauche ich fur Inhouse-Performance-Marketing?
> Welche Dienstleister kdnnen mich bei Web Analytics unterstutzen?
> Wie geht es nach der Auswertung der Kennzahlen weiter?



| UNSERE SEMINARMETHODEN
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Offentliches Individual Inhouse
Seminar Seminar Seminar
Dauer 2 Tage 1 Tag Nach Absprache
Teilnehmerkreis Offene Gruppe Einzelcoaching Firmenschulung
Garantierte Durchfithrung* (/) (/) (/)

Bundesweit verfugbar

Monatlich buchbar
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Personalisiertes Zertifikat

Mittags- und Pausenverpflegung
vor Ort
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Professionelle Seminarunterlagen

Bei lhnen vor Ort (optional ohne
Aufpreis)

Berucksichtigung Ihres
Wunschtermins

Personliches Vorgesprach zum
Dozenten

Schwerpunkt liegt auf Ihrer
Branche

Individuelle Seminarinhalte

Hochste Diskretion und
Datenschutz
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Persdnliche Nachbetreuung

Einplanung lhrer Vorgaben zur
Seminardauer

S

* Wir garantieren eine Durchfiihrung unserer 6ffentlichen Seminare bereits ab einer Mindestteilnehmerzahl
von 2 Personen. Nahere Informationen zu den kommenden Garantieterminen erhalten Sie nach Auswabhl
des Ortes.



| SEMINARGEBUHR

> Offentliche Seminare / 1.750,00 € netto zzgl. MwSt.

Grol3e Auswahl praxisnaher Themen im gesamten Bundesgebiet
Ideal geeignet fir mehrere Mitarbeiter eines Unternehmens, sowie fir Privatkunden, die sich selektiv

weiterbilden mochten. Ihnen stehen monatlich iber 160 Seminare an 12 Lernumgebungen im gesamten
Bundesgebiet zur Auswahl.

> Individuelle Seminare / 1.750,00 € netto zzgl. MwSt.

Maximaler Lernerfolg & hdchste Flexibilitat im Einzelcoaching

Unsere effektivste Lernmethode, da der Fokus wahrend eines Seminartages ausschlie3lich auf einer
Person liegt. Es werden nur Themen behandelt, die im Vorfeld mit Ihnen definiert wurden. Sie kénnen
zudem selbst festlegen, wann und wo das Seminar realisiert werden soll. Unabhé&ngig von Ihrer
Auswabhl, bleibt die Seminargebihr unverandert.

> Inhouse-Seminare / Preis auf Anfrage

Maximaler Lernerfolg & héchste Flexibilitat fir Ihr Unternehmen

Optimal fur Unternehmen, die Ihren Mitarbeitern gezielte Trainings anbieten mdchten. Es werden nur
Themen behandelt, die im Vorfeld mit Thnen definiert wurden. Jedes Angebot wird individuell auf die
Anforderungen lhres Unternehmens hin kalkuliert.

Falls Sie Fragen haben oder weitere Informationen Wiinschen zégern Sie nicht uns zu kontaktieren.

Telefon: +49 (0)89 89559805

Telefax: +49 (0)89 87577306

eMail:  kontakt@SEMINAR-INSTITUT.de
www.seminar-institut.de
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